
附件 1

潍坊国家农综区产教联合体项目

申 报 书

项目名称 基于国家农综区产教联合体建设打造电商直

播群助助力花卉产业数字经济发展

项目负责人 杨磊

依托单位 山东省民族中等专业学校

合作单位 青州市李先生的花园花卉有限公司

申报日期 2023 年 11 月 30 日



一、项目基本情况

项目名称
基于国家农综区产教联合体建设打造电商直播群助力花卉产业数
字经济发展

项目
依托
单位
情况

单位名称
山东省民族中等专业学
校

单位类型 中职学校

所在地区 山东省青州市

联 系 人 齐立伟 手机号码 13905363106 电子邮箱
Mzxxgcb@16

3.com

项目
负责
人情
况

姓名 杨磊 性别 男 出生年月 1989年9月

所在单位名称
山东省民族中等专业
学校

所学专业 材料科学与工程

职务 信息工程部主任 职称 初级

学历 大学本科 学位 学士

手机号码 18853617082 电子邮箱 Mzxxgcb@163.com

主
要
参
加
者

姓名 职务 职称 所在单位

姜露 信息工程部副主任 讲师 山东省民族中等专业学校

刘坤 无 助理讲师 山东省民族中等专业学校

任晓娟 电商专业带头人 讲师 山东省民族中等专业学校

吴园园 无 讲师 山东省民族中等专业学校

王琪霁 电商专业教研组长 助理讲师 山东省民族中等专业学校

黄聪 无 助理讲师 山东省民族中等专业学校

匡鲁萍 销售主管 无
青州市李先生的花园花卉有限公

司

项目完成期限 2024 年 12 月



二、项目建设规划

（主要说明项目建设思路、目标、规划及解决的主要问题，不超

过 2500 字）

（一）建设目标和思路

党的二十大报告提出，要全面推进乡村振兴，坚持农业农村优先

发展，加快建设农业强国。山东省 5部门联合印发《关于推进市域产

教联合体建设的指导意见》也将深化产教融合、校企合作，协同培养

高技能人才的要求落地实施。依据二十大精神要求，依托潍坊国家农

业开放发展综合试验区产教联合体常务理事单位，积极参与和支持联

合体建设工作，并将学校电子商务专业与当地花卉优势产业积极对

接，以市域花卉产业现状为发展基石，结合花卉博览会等品牌资源，

联合市域花卉产业龙头企业，促融合、谋发展，打造“一校名企一产

业”的精准发展格局，为全面推进乡村振兴和加快建设农业强国提供

有力支撑。

立足县域经济发展实际，学校将全面分析找准切入点，依托良好

的花卉产业优势和深厚的文化底蕴，搭建校企合作平台，全面提升职

业教育对接区域经济社会发展的服务能力，打造花卉产业作为青州地

域文化宣传中的“明信片”。

（二）建设规划

1.坚持校企互通。围绕市域产教融合联合体和行业产教融合共同

体两体建设，联合青州市李先生的花园花卉有限公司、青州市恒瑞农

业科技有限公司等县域领军企业，在花卉培育设施改进、品类创新改

良、流通销售渠道拓宽等不同方面。

2.坚持育人为本。充分发挥联合体合作办学特色及优势，深融电



商专业与花卉产业联接点，共推动专业建设发展，创新“校企、产教、

课证、赛学、创研”五个体化协同育人机制。

3.坚持产教融合。深层次汇聚产教资源，开发专业核心课程和实

践能力项目，打造跨区域的特色花卉产业，助力花卉产业发展。

4.坚持平台共建。按照“科教兴农、人才强农”的战略要求，规

划好、建设好、服务好乡村振兴智慧农业产业创新平台，以融促教、

以新促农，打造花卉电商直播特色应用场景，提升校内外实践教学基

地建设水平，并在建设期内建设一批校内外高水平实训共享基地。

5.坚持创新发展。依托乡村振兴服务育人平台，培养服务花卉产

业振兴人才的师资队伍，开发构建适应产教深度融合的课程体系，建

设教师发展和职业技能培训的新高地。

（三）拟解决的主要问题

1.花卉产品展示和推广问题。

青州传统的花卉销售通常依赖于实体店面或在线图片展示，难以

充分展示花卉的美丽和特点。电商直播通过高清晰度的视频展示，提

供了更生动的产品展示方式，可以吸引更多的潜在顾客。

2.消费者服务和购买信任问题。

消费者在线购物时，顾客通常需要了解产品的详细信息、花卉养

护方法等，但这些信息在传统电商平台上难以获得。电商直播通过实

时互动，可以解答顾客的疑问，提供更个性化的购物体验，增加购买

信任。

3.花卉产品促销和销售问题。

花卉电商直播可以利用限时折扣、赠品活动等促销手段，刺激顾

客的购买欲望，提高销售额。此外，直播中的互动也可以促使顾客在

直播过程中下单购买，增加销售效率。



4.花卉产品社交传播和口碑营销问题。

通过观众在社交媒体上分享产品链接或直播内容，电商直播可以

扩大产品的传播范围，吸引更多潜在客户。同时，用户评价也可以在

社交媒体上积极传播，提高品牌口碑，增加信任度。

5.数据分析和精准营销问题。

花卉电商直播通过收集观众的互动数据和购买行为，可以进行数

据分析，了解客户需求和兴趣，制定精准的营销策略，提高购买概率，

降低营销成本。

总而言之，电商直播为花卉数字经济发展提供了一种更为综合和

高效的销售和营销方式，能够解决传统花卉销售中的多个问题，推动

花卉产业的数字化转型和增长。



三、建设进度与保障措施

（不超过 1000 字）

1.校企共建直播平台：建立电商直播平台寻找合适的电商直播平

台，与平台合作建立专属花卉直播频道，确保平台的稳定性和用户体

验。

2.优化产品展示和推广：筛选优质花卉产品，确保产品质量和种

类的多样性。在直播中利用高清晰度的视频展示，突出产品的独特性

和美观性。

3.培养专业主播团队：培养拥有花卉相关知识和专业直播技巧的

主播团队，能够对花卉产品进行讲解和演示。

4.提供实时互动和客户服务：在直播中为观众提供实时答疑和解

惑服务，回应观众的互动，与观众建立良好的互动关系。

5.花卉设计促销活动和销售手段：设计限时折扣、赠品活动等促

销手段，刺激顾客的购买欲望。利用直播中的互动，促使顾客在直播

过程中下单购买。

6.加强社交传播和口碑营销：鼓励观众在社交媒体上分享产品链

接或直播内容，扩大产品的传播范围。激励顾客在社交媒体上留下积

极的产品评价，提高品牌口碑。

7.数据分析和精准营销：收集观众的互动数据和购买行为，进行

数据分析，了解客户需求和兴趣，制定精准的营销策略。根据客户的

个性化特征和历史行为，进行个性化推送，提高购买概率。

8.建立后续服务和客户关系管理：提供完善的售后服务，保持和

顾客的沟通，建立良好的客户关系，促使顾客再次购买和推荐。

通过以上项目措施的实施，可以有效地利用电商直播助力花卉数



字经济的发展，提升销售额，拓展市场和渠道，增强顾客满意度和品

牌认知，实现长期可持续的发展。



四、预期成效

（不超过 1000 字）

1.打造青州花卉产业“明信片”。

通过电商直播让青州花卉获得更高的关注，吸引更多的潜在消费

者。提高青州花卉的口碑，让青州花卉成为有影响力的区域经济产业，

成为消费者可以信赖的首选花卉品牌。

2.完成花卉电商直播实训室建设。

电子商务实训课程教学依托实训室，围绕平台直播要素，开展在

校大技能实训、文案撰写实训、视频剪影实训、运营实训、创业能力

培训和就业能力实训能力培养。凸显教学改革新途径；强化技能教学

实时分析，优化教学和实训方法路劲，建立校企资源互联互通，提升

大学生实习实训技能掌握的效率。

3.培养电商学生入驻花卉企业，形成花卉产业直播群。

电商花卉直播，通过信息化营销手段，充分利用数据挖掘和数据

分析，深挖卖点，扩大销售范围，做好售前售后服务，取得良好口碑，

最终实现盈利，助力青州花卉数字经济发展。



五、经费预算

序号 经费开支科目 金额（万元） 说明

1 资料费 0.2 项目资料费

2 调研差旅费 0.5 交通费、住宿费

3 会议费 0.3 会议耗材费、场地费

4 专家咨询费 0.5 聘请专家培训

5 实训基地建设费 50 建设电商直播实训基地

6

7

8

9

10

11

···

合计 51.5 万元




